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Honderdduizenden hobbelpaarden
vormden brug naar de maan

Steeds toenemende vraag
naar goed houten speelgoed

WAALF HOBBELPAARDEN, dat was het beam Nu, buua

vijfenzestig jaar later, }

jaarlijks dui:

paarden in grote vrachtwegens naar alle delen van het land en

zelfs ver daarbuiten.

Met geleend geld in een schuurtje achter het huis zette groot-
vader Okkerse zijn eerste serie houten speelgoed op stapel. Hij
moest wel. Z'n baas was failliet en toch moest de boterham op
tafel komen. Alle sedertdien gemaakte OKWA-hobbelpaarden
zouden met elitaar een brug kunnen vormen, lang genoeg om
de ruimtevaarder van vandaag zonder moeite naar het begeer-

de maanlandschap te brengen.

Aanval op aanval-

Die eerste hobbelpaarden
vormden ook al een brug. Een
brug naar het droomland van
het kind anno 1901 en het kind
anno 1965. Een brug naar
speelgoedland, waar het Wad-
dinxveense houten speelgoed
een steeds belangrijker rol
ging spelen. Mechanische au-
to's, opwindtreinen en plastic
openden aanval op aanval.
Maar het hout bleef, en dat
niet alleen. De vraag wordt
voordurend groter. Houten
speelgoed leeft, letterlijk en
figuurlijk. Dat wordt dagelijks
ondervonden in de grootste
Nederlandse fabriek van hou-
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ten speelg o1,

Moderne  volautomatische
machines hebben daar al jaren
geleden het handwerk over-
genomen en nog steeds wor-
den nieuwe machines ont-
wikkeld omdai die jaarlijkse
stroom van verscheidene hon-

EERSTE OP INTERNATIONALE
SPEELGOEDBEURS

Groeiende Duitse markt voor OKWA

Dli EERSTE buitenlandse industrie die enkele jaren geleden
deelnam aan de jaarlijkse speelgoedbeurs in Niirnberg,
kwam uit Waddinxveen. Het waren de Speelgoederen- en Hout-
warenfabrieken G. Okkerse N.V,, die op deze grooiste speelgoed-
beurs ter wereld temidden van vele honderden Duitse firma’s de
Nederlandse kollektie kwam uitstallen. Velen hebben daarna
het voorbeeld van Okkerse gevolgd en nu komt ongeveer een
derde van de standhouders op deze beurs van buiten de Bonds-
republiek. De Nederlandse deelname beperkt zich nog steeds
tot enkele firma's, waarvan Okkerse de grootste is.

»En Duitsland is een nog
steeds groeiende markt” al-
dus directeur C. E. G. Okker-
se (30 jaar), die zich wvoor-
namelijk met de verkoop van
de geproduceerde speelgoede-
ren bezighoudt. ,,Op het ogen-
blik staat Duitsland wat be-

treft de exportlanden bij ons
op de eerste plaats.” Hoe be-
langrijk die markt is, blijkt
wel uit het feit, dat twee jaar
geleden in Brithl-Schwadorff,
dicht bij Keulen een eigen
vestiging werd gesticht, de
Spiel- und Holzwaren G. Ok-

Kind van il 4
leeftijden vinden afﬂ}xf wel
iets van hun gading in de zeer
gevarieerde kollektie van niet
minder dan 250 verschillende
soorten houten speelgoed.

G. Okkerse, de grondlegger
F..m de OKWA speelgoed-
abri

derduizenden stuks houten
speelgoed in tientallen wvari-
eteiten nog mniet voldoende
blijkt om een groeiend aantal
kinderhanden te wvullen.

Achter op de fiets

Grootvader Okkerse zaagde
schaafde en timmerde twaalf
hobbelpaarden met eigen
hand. Twee verschillende ty-
pen bond hij achter op zijn
fiets en langs de toen nog erg
slechte binnenwegen trapte
hij naar Utrecht, waar hij in
de toenmalige Franse Bazar,
thans Galeries Modernes, de
eerste klant voor zijn twaalf
hobbels wvond. De tweede
klant zat verder weg. Maar de
fietstocht naar Arnhem een
week later was evenmin te-
vergeefs. De heer Kohlmann
Eag iets in die houten paar-

en.

Scheepsladingen
hout

Nu gaan ze in series met
getallen van drie of meer nul-
len in produktie. Scheepsla-
dingen hout worden er jaar-
lijks verwerkt in het moderne
fabriekscomplex, met 'n vieoer
oppervlakte van ruim tien-
duizend vierkante meter, dat
in later jaren aan de oever
van de Gouwe is verrezen.

Winkels, bedjes, bungalows,
stoeltjes, boxen, linnenkasten,

kerse GmbH. Vanuit dit Duit-
se kantoor, dat over eigen
magazijnen en expeditie be-
schikt, worden de Duitse
grossiers, detailhandelaren en
warenhuizen bediend. ,Fwa-
liteit en prijs doen veel” zegt
de heer Okkerse, ,maar we
bereiken vooral veel met ons
typisch Nederlandse gevoel
voor een uitgebreide dienst-
veérlening, dat men in Duits-
land zelf over het algemeen
niet kent.”

Na Duitsland komen Bel-
gié en Zwitserland, landen
waar men eigen agentschap-
pen heeft, respectievelijk in
Waterloo en in Zug. Belang-
rijke afnemers zijn verder de

Verenigde Staten, Frankrijk,
de Scandinavische landen,
Oostenrijk en Engeland. Ook
gaan er geregeld zendingen
naar bijvoorbeeld Cyprus,
Ceylon en Nieuw Zeeland. In
Sacedie Arahié heeft men al-
leen voorkeur voor de OKWA
schoolborden.

De Amerikaanse markt heeft
vooral belangstelling voor de
vele soorten poppenkasten,
die in Waddinxveen worden
gemaakt. Het zijn daar de
warenhuizen, die deze pop-
penkasten jaarlijks in grotere
hoeveelheden ‘in de verkoop
brengen.

(vervolg op pag, 2)

Transport per

roeiboot

ARENLANG was een grote
stalen roeiboot bhet enige
vervoermiddel om de produk-
tie van de OKW A-speelgoed-
1 fabriek naar bet Gowudse spoor-
) wegstation te vervoerem.
Vrachtasto's kende men in
[ vroeger tijden bij bet bedrijf
{ nog miet en Waddinxveen
{ bad toen mnog geen eigen
spoorwegverbinding.
Zo boog mogelitk werd de
iéoox viak voor de dewr op-
getast. Voorzichtig werd dan
 naar de overkant van de Gon-
we geroeid, waar de boot aan
een lifn werd gemomen en als
een soort trekichuit naar de
Singel in Gouda gesleept, An-
deriaif unr deden de mannen
crowr, om in Gouda te ko-
men. Tegen de tijd dat de
wtrekschuit” in Gowda moest
b stapte  grootvad

Okkerse en de heer C. Riet-
veld (tegenwoordig bedriffs-
leider) op de fiets en reden
vast naar Gouda, waar ze de
boot met een handkar op-
wachtten, Met die handkar
werd de lading tenslotte naar
ket station gebracht.

De beer Rietveld weet zich
nog te berinneren hoe de roei-
) boot op een van die tochten
op een steen langs de oever
stootte en omsloeg. Hobbel-
paarden, amto's en andere
bouten speelgoederen dreven
toen bif tientallen rond in de
Gonwe.

L

commodes, schemmels, pak-
huizen, wagentjes voor de
poppen, schoolborden, vlieg-
velden, garages, strijkplanken,
kindertafels en -stoelen, tel-
ramen, springtouwen, auto's,
mozaieken, boerderijen, krui-
wagens, scheppen, toilettafels,
treinen, karretjes met blokken
mozaicken en nog tientallen
andere artikelen ontstaan uit
het vuren- en beukenhout van
de beste kwaliteit door het
vakmanschap van het grote
en hechie team medewerkers,

Zij laten zich niet storen
door de tienduizenden auto's,
die dagelijks op luttele meters
afstand langs het vrijwel te-
gen de brug over de Gouwe
in Rijksweg 12 aangeplakte
bedrijf razen. Want ondanks
de moderne machines is de
vakkennis van de man bij die
machine bepalend wvoor het
eindresultaat.

OKW A-schoolborden in boe-
veelbeden, waarmede vele ma-

len de Dam in Amsterdam
zow kunnen worden belegd,
worden geéxporteerd naar alle
delen van de were




Okkerse groeide uit tot grootste
fabriek van houten

Houtverwerkende industrie
ontstond uit huisvlijt

E WADDINXVEENSE bout-

verwerkende industrieén zijn
in feite ontstaan wit een soort
buirvlije en later kleine bwis-
industrieén. Het was in de tijden,
dat in Waddinxveen nog veen
werd  afgegraven, Vaak werden
daarbij in goede staat verkerende
boomstammen gevonden, Dat be-
tekende dan eon ,goede vangit"
voor de bewomers wvam  bet
veendorp. Al spoedig  waren
er picntere geeiten, die dan
's avonds met het gevonden hout
aan de slag en, Zo leerde
men de mogelijkheden van bet
bout kennen en voor velen_wasr
dat aanleiding hun geluk in de
houtverwerkende industrie te be-
proeven, Dat er beel wat ziin
geslaagd bewijse het grote aantal
houtverwerkende zﬂd‘m in
Waddinxveen, wmvm Okkerse
er een it en nu zelfr de groome

De grote uithoww van OKW A

was vooral te ken aan de

fx.&uel: van houten speelg
in Nederland mag worden gcv
noemd.

De enige man, die eigenlijk
nog veel over de historie van
het bedrijf kan vertellen is de
huidige bedrijfsleider, de heer
C. Rietveld, die op 18 augus-
tus ‘1927 bij grootvader Ok-
kerse in dienst kwam. Zijn
taak lag in eerste instantie op
het kantoor, maar de praktijk
heeft de heer Rietveld een
andere plaats bezorgd en in
de loop der jaren heeft hij
zich ook de praktijk van het
bedrijf volledig eigen kunnen
maken.

Handwerk

Vierentwintig mensen werk-
ten er bij zijn komst in 1927
in het kleine gebouw aan de
Gouwe. Het stond vast aan
het woonhuis. Alles gebeurde
toen haast nog met de hand.
Het maken wan kruiwagen-
wielen, het beschilderen van
aute’s en schoolborden. Alle
biezen, die vroeger niet op het
houten speelgoed mochten
ontbreken, moesten er met
'n penseel worden opgebracht.

De heer Rietveld illustreert
dat met cijfers. Dertig school-
borden met de kwast schil-
deren in één uur was in die
oude tijd een flinke produk-
tie. Nu doet een moderne lak-
gordijnmachine er duizend in
een uur, die er veel mooier
uitzien. Bovendien heeft men
nu de hulp van een enorme
droogoven, waardoor het pro-
bleem van de enorme opslag
van de omvangrijke natge-
verfde schoolborden is op-
gevangen.

Ook herinnert de heer Riet-
veld zich, hoe grootmoeder
Okkerse het fornuis in de
werkplaats had staan. Dan
kon ze, terwijl ze eten kookte

van wijlen de beer
C. B. G. Okkerse, de zoon van
de grondlegger,

zich steeds omdraaien om geen
stagnatie te laten optreden in
het schilderen van de school-
borden, waaraan ze vaak hard
meehielp. ,Het klinkt alle-
maal primitief” vertelt de
heer Rietveld. Niettemin werd
er in dit bedrijf al vroeg naar
een zekere systeemprodulktie
gezocht.

Snelle groei

Het was vooral de in april
1961 overleden heer C. E. G.
Okkerse, zoon van de oprich-
ter, die streefde naar steeds
meer machinale bewerkingen.
Toen in de jaren na de twee-
de wereldoorlog het bedrijf
onder zijn leiding een snelle
groei doormaakte was het de
heer Okkerse die voortdurend
op zoek was naar automati-
sche machines, Overigens geen
eenvoudige zaak, want in fei-
te werden die voor de hout-
verwerking mnauwelijks ge-
maakt. De meeste machines,
die er in later jaren kwamen
werden dan ook speciaal voor
Okkerse gebouwd, waarbij
men om. dankbaar gebruik
maakte van de kennis wvan
TNO en de ervaringen op-
gedaan in de meubelindustrie,

Uitbreidingen

.Omstreeks 1930 vonden de
eerste uitbreidingen plaats.

Bedrijfsleider Rietveld (links)
kent het OKW A-bedriif op z !l
duimpie en boudt

een wakend oog op de enorme
produbties,

speelgoed

Steeds verder groeide het ge-
bouwencomplex, zodat men
op een gegeven ogenblik zelfs
was gedwongen een uitbrei-
ding van de machinale af-
deling te realiseren op palen
in een achter het bedrijf langs
lopende ringvaart. Op het ter-
rein van ongeveer zesduizend
vierkante meter staat thans
een fabriekscomplex met een
vlceroppervlakte van zeker
tienduizend vierkante meter.

Vertrouwde sfeer

Het wonderlijke is, dat men-
sen, die hier eenmaal komen
werken, niet snel meer ver-
dwijnen”, wvertelt de heer
Rietveld. , Het bedrijf schijnt
'n speciale aantrekkingskracht
te hebben. Waarom?"” Precies
weet de heer Rietveld deze
vraag ok niet te beantwoor-
den. Wel gelooft hij dat de
amicale en vertrouwde sfeer,
die er altijd in het bedrijf
heeft geheerst en ook nu nog
voortduurt, daaraan in be-
langrijke mate bijdraagt. Er
is geen afstand tussen de di-
rectie en werkers in de fa-
briek. Onze directeuren zijn
zelf altijd direct tot aanpak-
ken bereid. Grootvader en
vader Okkerse bezochten hun
klanten in weer en wind op
de fiets. De huidige directeu-
ren kregen het uiteraard wat
beter, maar ook zij weten nog
wat het betekent met 'n grote
koffer achtercp de fiets de
klanten te moeten gaan be-
zoeken. En als er nu op za-
terdagochtend. ‘een vrachtauto
moet worden gelost en het fa-
brieksterrein yjerder verlaten
is, steken de beide directeuren
van dit miljeénenbedrijf zelf
rustig de handen uit de mou-
wen.

Bl_] chauffeur Wess]ing komt
werk op eerste plaats

HAUFFEUR H. P. Wes-
seling voelt zich in alle
opzichten goed thuis bij

Okkerse. Overigens zijn
het niet zijn elf kinderen,
waaronder twee tweelin-
gen, die hem in de speel-
goedbranche zo goed op
zijn plaats doen zijn. Het
werk komt bij hem op de
eerste plaats. Al ruim tien
jaar lang stourt hij dage-
lijks een van de grote vijf-
tons OKWA-Dafs naar de
adressen van de vele vaste
klanten, die hij langzamer-
hand op zijn duimpje kent.

Z70.000 kilometer

Ik schat zo'n zeventig-
duizend kilometer per jaar"
zegt de heer Waesseling,
vlak voordat hij met een
lading van niet minder dan
veertienhonderd winkeltjes
en zeshonderd poppenbox-
en naar het oosten van het
land vertrekt. ,En nooit
dezelfde routes”. Gronin-
gen, Rotterdam, Eindhoven
Antwerpen en Brussel en
tal van andere steden en

Oudste werknemer nog I
echte ambachtsman

MET RECHT mag Hendrik
L Stolker zich de owdite
werkmomer in bat iif moe-
men. Niet allsen in leeftijd,
maar ook in dienstjaren, Ne-
gentien  jaar was  bij, toen
Hendrik in 1917 bij de op-
richter van de .rpmfgoc&fs-
briek in dienst kwam. Hij is
nu 67 maar voelt er mog niets
voor met werken te stoppen,

De heer Stolker begon
als schilder. ,,Er werkten
toen in totaal vijftien men-
sen bij Okkerse"” vertelt
hij. ,Het schilderen ge-
beurde allemaal met de
hand, stuk voor stuk. Dat
gebeurt thans allemaal met
spuiten of machines.” Voor
hem is er nu een andere
taak in het bedrijf, waarin
hij zich nog echt ambachts-
man voelt. De heer Stolker
is namelijk belast met het
lijmen, o.a. van de zittin-
gen voor poppenstoelen,
hobbelpaarden, enz. ,Ze
hebben wel eens gepro-
beerd ook dat met de ma-
chine te doen” zegt hij nu
lachend. ,Maar dat ging
niet goed. De ouderwetse
manier is nog steeds de
veiligste.”

Een familie

De heer Stolker gebruikt
nog de traditionele lijmpot,
gevuld met de zogenaamde
vieeslijm. Het is secuur
werk, maar hij heeft het
de afgelopen twaalf jaar

g |
q

letterlijk in de vingers ge-
kregen. Met zijn vingers
kan hij voelen of de lijm
sterk genoeg is, om niet los
te laten. Te dunne lijm
houdt niet vast en te dikke

lijm gaat stropen.

Hij heeft het bij Okkerse
altijd erg naar de zin ge-
had. ,,We waren altijd net
één grote familie” Hen-
drik Stolker heeft niet
minder dan drie generaties
Okkerse meegemaakt. Dat
was eerst grootvader Ok-
kerse, de oprichter, toen
zijn zoon, die enkele jaren
geleden overleed en thans
de kleinzonen, die in het
bedrijf worden aangespro-
ken als meneer Gerard en
meneer Cees.

kleinere plaatsen komen
voor op zijn kilometer-
staten.

Dienstverlening

Hij is een van de men-
sen uit het bedrijf, die
vortdurend in rechtstreeks
kontakt komt met de af-
nemers. Van hem hangt
voor een deel de voortzet- -
ting van de goede relaties
af. De heer Wesseling weet
dat dienstverlening en een
goed humeur een voor-
waarde zijn. ,Ik voel het
als niet meer dan mijn
plicht zoveel mogelijk ser-
vice te verlenen” zegt hij.
Eenvoudig is zijn taak niet
Vooral in de steeds voller
wordende steden vraagt de
tien meter lange, ruim
twee meter brede en 3.45
meter hoge vrachtwagen
heel wat stuurmanskunst,
om overal zonder ongeluk-
ken door te komen,

De drukste tin is wel
tot

Dan wordt het ’s avonds
vaak laat en is er in de
week weinig tijd voor de
voliére met parkieten,
wDaar is dan 't vrije week-
einde voor”, stelt de 44-
jarige chauffeur.

Groeiende markt

(Vervolg van pag. 1)

Daarnaast doet Okkerse ook
aan import uit wvele landen.
Daarbij gaat hetlang niet altijd
alleen om houten speelgoed,
maar wel om speelgoederen,
die goed passen in de totale
OKWA-kollektie,

Om ,bii" te blijven vaart men
niet alleen blind op de eigen ont-
werpers en de eigen ideeén, maar
words ook de buitenlandse marks
intensief verkend. Er gaat baast
geen jaarbenrs van enige beteke-
nis in Europa voorbij, of een van
de beide directenren beeft er zich
op de hoogte gesteld, wat col-
lega's wit andere presen-
reren.

Internationaal

Ook mede-directeur, de heer
G. J. C. Okkerse (32 jaar), die
zich voornamelijk bezighoudt
met de dagelijkse leiding van
het bedrijf, is internationaal
ingesteld. Behalve zijn jaar-
beursbezoeken reist hij ge-
regeld naar het buitenland om
persoonlijk ter plaatse het
hout uit te kiezen, dat wat
betreft kwaliteit voldoet aan
de eisen voor het OKWA-
speelgoed. Bovendien bezoekt
hij als Nederlands afgevaar-
digde de congressen van de
Europese federatie van speel-
goedfabrikanten.






